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2015我是接班人全國企業創新競賽 
 

一、活動宗旨 

 

「我是接班人全國企業創新競賽」在於將企業問題的解決與創業行動結合，

透過企業的出題由青年學子提出創新構想與解決辦法，在競賽實練過程中，激發

青年學子體會創新知識能量，以及營造全國大專學生創新思維，並連結企業永續

發展需求，培育貢獻社會菁英人才。 

 

二、參賽資格 

 

(一) 就讀各公私立大專院校大學部在學學生與研究生，對於創新企劃有興趣者，

不限科系、年級皆可報名參加。 

(二) 參賽同學三至六人組成一隊，但一人只得參加一組隊伍(可跨校、系組隊)。 

(三) 參賽團隊只能報名 1個主題，並依據企業需求完成參賽作品。 

(四) 每隊以兩名指導老師為限，但各指導老師不限指導組數。 

(五) 競賽團隊在繳交報名表後，即不得更換團隊成員。 

(六) 凡入圍決賽之團隊，全體隊員須全程參與決賽。 

 

三、競賽主題 

     

本次競賽共有 4個主題，每個主題各邀請 1家企業提出待解決問題，由參賽

學生團隊任擇一主題，針對該主題企業的待解決問題進行企劃案之撰寫。競賽主

題的詳細內容將舉辦企業說明會，邀請廠商現場向參賽隊伍說明，會後也會將相

關內容公布在競賽網站上供有意參賽的隊伍參考。 
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四、競賽時程 

 

日期 活動內容 備註 

10/2(五) 企業說明會 僅此一場 

11/13(五) 報名截止 繳交報名表(隊名不可出現學校名

稱)，請 email至 komari0428@gmail.com 

11/30(一) 繳交計劃書 繳交: 

1、 授權書(親筆簽名掃描) 

2、 計劃書(請用 PDF格式檔) 

請 email至 komari0428@gmail.com 

12/1~12/8 初賽 書面審查 

12/9(三) 公佈入圍決賽名單  

12/18(五) 決賽 所有隊員必須到場上台簡報 

 

 企業說明會 

日期：104年 10月 2日星期五上午 9:00~11:00 

地點 : 國立屏東大學屏商校區紅廳 

參加方式 : 不用預先報名，採現場簽到方式。 

 

 初賽 

書面審查大綱 : 題目、問題分析、解決方案、方案效益與風險評估 

 

 決賽 

1. 對象：晉級決賽之參賽隊伍 

2. 時間 : 104年 12月 18日(星期五)  9:00~13:00 

3. 地點 : 國立屏東大學屏商校區紅藍廳 

4. 決賽規定： 

(1) 晉級決賽之參賽隊伍，需按規定之報到時間到現場進行口頭報告，報到

時間會另行通知。 

(2) 每組晉級決賽之參賽隊伍需進行口頭報告，時間共 10分鐘，每位隊員

皆需上台報告。 

(3) 評審提問與回應問題 (時間共 5分鐘)。 

(4) 簡報檔請於 104年 12月 16日(星期三)前繳交，傳至 komari0428@gmail.com 

(請準備 Office XP、2003或 2007版本，請不要準備 Office 2010版本) 

(5) 各組須於口頭報告場次之前 30分鐘完成報到手續 
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五、評分標準 

 

 評分項目 內容 評分

標準 

初 

賽 

階 

段 

創意獨特性 原創性、創新性及獨特性 20% 

可行性評估 創意之可行性、技術評估 30% 

經濟效益與價值 預期效益評估及未來發展潛力 30% 

企劃完整性 企劃內容是否具有整體性 20% 

決 

賽 

階 

段 

創意獨特性 原創性、創新性及獨特性 20% 

可行性評估 創意之可行性、技術評估 30% 

經濟效益與價值 預期效益評估及未來發展潛力 30% 

口頭報告 
團隊合作、時間掌握、回答問題及

口語表達能力 
20% 

 

六、競賽獎勵 

1、決賽獎項 

本競賽共有 4個主題，每個主題均分開評定名次，每項主題各取前三

名(得從缺)，獎勵內容如下: 

第一名：NT$6,000元、參賽者獎狀各一紙。 

第二名 : NT$4,000元、參賽者獎狀各一紙。 

第三名：NT$2,000元、參賽者獎狀各一紙。 

2、入圍證書:入圍決賽團隊全程參與賽程但未得獎者，主辦單位提供參賽團隊

入圍證書一紙。 

 

七、聯絡窗口 

國立屏東大學企業管理學系 

電話：08-7663800轉 32501 

連絡人 : 簡世旻 

手機: 0987887211 

    Email: komari0428@gmail.com 
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